Informationsbrev, 25 sep 2024

Som svar pa en 6nskan om tatare information fran AVTECH publiceras detta informationsbrev i ett format mindre formellt an
befintliga pressreleaser och kvartalsrapporter och med fokus pa information som inte ar kurspaverkande.

Uppdatering efter sommaren

AVTECHSs tjanster hjalper flygbolag minska branslekostnader och koldioxidutslapp samtidigt som deras
piloter far hjalp att undvika flygning in i farligt vader. Vara tjanster skapar virde inom omradena
Efficiency, Safety och Sustainability och vi estimerar att vara tjanster hittills har levererat en total
besparing om ca 550 000 ton bransle sedan start. Detta resulterar i en utslappreduktion om ca 1.7
miljoner ton CO2 vilket motsvarar det arliga fossila koldioxidutslappet fran 160 350 svenskar.

AVTECHs markbaserade koncept har ett antal unika fordelar tack vare att systemet ar uppkopplat mot
flygplanet i realtid med tillgang till vikt, rutt och prestandainformation och att vi anvander de basta och
farskaste vaderprognoserna. Detta gor det mojligt att automatisera tjansterna sd att optimering och
vadervarningar levereras helt automatiskt till cockpit, vilket gor det enkelt och undviker ytterligare
arbetsbelastning for piloterna. Tack vare detta anvands informationen till en hégre grad vilket resulterar
i att initiativet ger battre effekt.

Instegstroskeln ar valdigt lag for att komma igang med vara tjanster. Flygbolag som saknar internet
ombord far informationen levererad via textmeddelande, och fér de bolag som har internetuppkoppling
finns mojligheten att se och fordjupa sig i informationsunderlaget pa piloternas EFB (iPad). Detta koncept
kommer under det kommande aret att starkas ytterligare genom utveckling dar informationen i EFBn
blir tatare kopplad till den kommunikation vi gér med flygplanet. Vi ser och tror att i framtiden har alla
flygbolag internet ombord. Internet via satellit ar fortfarande en relativt dyr premiumprodukt som
endast en del flygbolag utrustar sina plan med, men vi dr sdkra pa att priserna ar pa vag ner tack vare
aktorer som tex Starlink (United Airlines Starlink deal) och att det bara &r en tidsfraga innan alla bolag ar

uppkopplade. Detta gor det tex mojligt for oss att leverera vara optimeringstjanster, framforallt
ClearPath, mer grafiskt via internet till en iPad ombord. Vi arbetar darfér med en helhetsldsning som inte
kraver iPad/internet ombord men som kan dra nytta av detta om det finns.

Var Aventus-tjanst levererar optimerade vindar och temperaturer till flygdatorn pa varje enskild flygning.
Aventus anvander sig av en hogupplost vaderprognos fran Met Office UK, och kommunicerar pa ett unikt
automatiserat satt med flygplanets dator och levererar ett optimalt vaderpaket direkt in i flygdatorn via
ACARS dataldnk. Ofta sker denna ACARS kommunikation dven via satellit for flygplan som tex korsar
atlanten. Var produkt ar troligtvis bast pa marknaden och vara kunder forefaller mycket néjda med
resultatet. | dagslaget ar det i regel ACARS-granssnittet som mojliggér kommunikationen med flygdatorn
ombord och ACARS-data kan dven sandas 6ver internet. Men framover raknar vi med att det blir mojligt
att kommunicera med flygplanet 6ver internet och via nya sakra granssnitt.

Forstarkt organisation och forberedelser for tillvaxt

Med malsattningen att under detta och nastkommande ar 6ka var omsattning markant aterinvesterar vi
intdkter i vidareutveckling av organisationen och produkterbjudandet. Under senare delen av varen har
sdljavdelningen fordndrats och forstarkts. Ett forandringsarbete som genomférts under ledning av
interim séljchef Lars Wernblom. Idag utgbrs teamet av sédljare med bas bade i Sverige och i andra
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Europeiska lander och med olika bakgrund och tidigare erfarenheter. Utéver genuin pilotkompetens har
vi nu ocksa kompetens fran kundsidan (fuel efficiency manager) och mangarig erfarenhet av férsaljning
av IT-tjanster till flygbolagskunder. Efter sommaren har dven teknikavdelningen forstarkts med tva
ytterligare mjukvaruutvecklare. Med dessa resursforstarkningar ska AVTECH over tid bade kunna
hantera fler nya flygbolagskunder i pipeline och hantera de som driftsatts samtidigt som vi fortsatter
vidareutveckla vara produkter i ndra samarbete med vara kunder.

Forstarkt produktportfolj och marknadsposition pa langre sikt

Vara tjanster vander sig idag till flygbolag som genom att optimera kan spara vardefullt bransle och miljo.
Men AVTECHs vision har sedan start varit att maximal besparing och férdelar kan realiseras om
ytterligare parter sdsom flygtrafikledning och flygplats kunde inkluderas. Dessa effekter uppstar forst nar
alla parter delar samma information mellan varandra. Genom den kommunikation vara tjanster idag har
med de flygplan som aktivt anvdander vara optimeringstjanster finns vardefull data som skulle kunna
delas med andra aktérer i systemet for att dastadkomma ytterligare varde. Vi deltar darfor nu i tva olika
forskningsprojektsansokningar tillsammans med Linkdpings universitet (LiU) och Luftfartsverket (LFV)
som avser att 1) forbattra flodet av inkommande flygtrafik till flygplatser samt 2) battre forstd och
hantera de kondensstrimmor (moln) som flyget genererar.

Pipeline och kommande avtal

Testperioden med ClearPath och Aventus &dr inom kort slutférd for en valkand legacy-carrier med bade
long- och short-haul flygningar. Ytterligare ett legacy bolag som ska pabérja trial har blivit férsenad och
kommer sannolikt inte igang forran i fjarde kvartalet. Avtalsprocesser och dialog med de bolag som
tidigare avslutat tester pagar. Detta inkluderar oftast mycket vantetid i samband med kundernas interna
resultatvalideringar, avtalsgransknings-, inkdps- och beslutsprocesser. Vi har sma mojligheter att
paverka dessa ledtider men vi har nu forenklat vara avtal och testar idag en ny avtalsmodell med kortare
bindningstid som har potential att kraftigt snabba upp kundernas beslutsprocess.

2024 ser ut att bli vart basta ar hittills. Vi ar [6nsamma, med ndjda kunder som vill kbpa mer och en
pipeline med nya kunder. Dessutom har vi nu kommit en bra bit i arbetet med att organisera och
forbereda AVTECH infor nasta tillvaxtsteg.

Jag rdknar med att snart kunna aterkomma med mer nyheter.

Med vanlig halsning,
David Rytter
VD AVTECH Sweden AB (publ)
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